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Liebe Kundin, lieber Kunde,

die Diskussion um die ,richtige“ An-
triebsenergie fiir Fahrzeuge bewegt
uns wohl alle. Vielleicht haben auch
Sie sich Gedanken dariiber gemacht,
welches Geschaftsfahrzeug Sie sich
als Nachstes anschaffen wollen. Soll
es ein Benziner werden oder viel-
leicht ein Elektrofahrzeug? Konnte
das fiir Sie das Richtige sein? Wie
sieht es mit den Reichweiten oder
den Tankmoglichkeiten aus?

Wir mochten Sie bei lhrer Entschei-
dung unterstiitzen und fihren ein
Gesprach mit Fred Jackisch, Pro-
duktmanager Elektromobilitdt bei
swb und leidenschaftlicher Elektro-
auto-fahrer. AuRerdem erhalten Sie
einen Uberblick iiber die Férderun-
gen, die swb Ihnen im Bereich Elek-
tromobilitat zur Verfligung stellt.

Ich wiinsche hnen eine anregende
Lektiire.

Ihr Ulfert Dudda
Teamleiter Gewerbekunden
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Schone Dessous

mit Licht inszeniert

Iselin Crass setzt auf swb Strom MeinBusiness S

»Zu mir kommen gezielt Kundinnen aus
dem Umland, aber auch aus Hamburg und
sogar Libeck®, ist Iselin Crass stolz auf ihr
Geschéft gleichen Namens. Auch wenn der
Standort Am Wall in der Bremer Innenstadt
seit dem Ungliick im Traditionshaus Harms
fiir die ansdssigen Geschaftsleute nicht ein-
fach zu bespielen ist, bleibt Iselin Crass ihm
treu - schlieflich hat er sich ihrer Kund-
schaft fest eingeprégt. Seit Juni 2005 bietet
sie ausgesuchte Bademoden, Nachtwéasche
und Dessous an. Casual Wear fiir zuhause
und schicke Accessoires wie Ledertaschen
runden das Sortiment ab, das mit viel Liebe
ausgewahlt und verkaufsférdernd ausge-
leuchtet sein will.

Gezielte Ausleuchtung auf allen Ebenen

Fast schon ein Markenzeichen ist die Fen-
sterfront des dreigeschossigen Geschifts, die
sich tiber das gesamte Erdgeschoss bis zur De-
cke des 1. Stocks zieht. Dadurch wirkt die nur
60 m* grofle Verkaufsflache deutlich grofier
und es gelangt viel Tageslicht hinein. Den-
noch sind die Stromverbrauchsmengen re-
lativ hoch, da die Fassade nach Osten ausge-
richtet ist, was besondere Anforderungen an
die Beleuchtungsdauer und -intensitat stellt.
Im Souterrain sind zwei Dutzend Decken-
strahler neben weiterer Akzentbeleuchtung

unverzichtbar. Der obere
Teil des Geschéfts profitiert
eindeutig vom Tageslicht,
aber auch hier sind Strahler
fiir die Warenprasentation
erforderlich.

Passendes Stromprodukt
und gezielte Férderung von swb

Iselin Crass war bei einem anderen Anbie-
ter, wollte zuriick zu swb und entschied sich
beim Wechsel fiir swb Strom MeinBusiness.
Der glinstige Preis, die einzeln aufgefiithrten
Preisbestandteile, die lange Preisgarantie
und die bremische Herkunft iiberzeugten
die Geschiftsfrau. Ihr Gewerbekundenbe-
rater Christian Schneider stellte nun nach
einem Verbrauchs-Check den Vertrag auf
swb Strom MeinBusiness S fir den niedrige-
ren Verbrauch um. In seiner Eigenschaft als
Energieeffizienzberater hat er Iselin Crass
auch zu einer Beleuchtung mit LED geraten.
Dafiir wird sie noch in diesem Jahr das swb-
Forderprogramm ,Energieeffizienz im Ge-
werbe“ nutzen und von einem finanziellen
Zuschuss profitieren.

Gewerbehotline T 0421 359-1234
oderT 0471 477-1234

» www.swb.de/meinbusiness
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Da ist noch Luft nach oben

Fred Jackisch, Produktmanager fiir Elektromobilitat bei swb, berichtet iliber das Fahren mit einem
Elektrofahrzeug, das Engagement von swb und die Moglichkeiten, die das Ladesaulen-Contracting

Gewerbekunden bietet.

Herr Jackisch, wie ist es heute, elektrisch unterwegs zu sein?
Mit einem Elektrofahrzeug zu fahren ist ein besonderes
Erlebnis, daslautlose Dahingleiten vermittelt schon ein spezi-
elles Fahrgefiihl. Neben diesem emotionalen Moment

ist natiirlich die breite Auswahl der bezahlbaren
Modelle interessant, die die grofien Hersteller —
inklusive Umweltboni! - heute anbieten. CO,-
freies, klimaschonendes Fahren ist damit
unter Kostengesichtspunkten auch fiir das
Gewerbe attraktiv.

Sie fahren selbst haufig mit einem E-Auto?
Ja, seitdem swb laufend den eigenen Fahr-
zeugpool mit E-Autos erginzt, nutze ich sie
und bin immer wieder begeistert. Lingere
Strecken lege ich jedoch lieber mit einem
Plug-in-Hybridfahrzeug zurlick. Die Batte-
riekapazitaten reichen mir personlich ein-
fach nicht aus. In der Stadt ist das E-Auto
aber wegen der grundsatzlich geringen Ent-
fernungen unschlagbar. Auf unserem Be-
triebsgelande in der Theodor-Heuss-Allee
und in Woltmershausen sowie an unseren
weiteren Standorten haben wir mittler-
weile ca. 50 Ladepunkte an Ladesiaulen und
Wallboxen unterschiedlicher Hersteller.

Bis Ende des Jahres
planen wir die Errich-
tung von 46 Ladesdulen,
37 in Bremen und neun
in Bremerhaven, dar-
unter sind auch einige
Schnell-Ladesdulen.

Fred Jackisch,
Produktmanager Elektro-
mobilitdt bei swb

Apropos Anzahl der Ladesdulen, wie steht es damit im Land
Bremen?

Im Land Bremen gibt es rund 60 Ladesaulen-Standorte. swb
ist daran in Bremen mit 20, in Bremerhaven mit sieben betei-
ligt. Wir kooperieren zum Beispiel mit dem Carsharer Cam-
bio, auf dessen Parkplitzen wir Ladesdulen errichten, die
auch Nichtkunden von Cambio zur Verfigung stehen. 2017
haben wir den Zuschlag von Bundesférdermitteln zum Aus-
bau des E-Ladesdulen-Tanknetzes im Land Bremen erhalten.
Bis Ende des Jahres planen wir die Errichtung von 46 Lade-
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sdulen, 37 in Bremen und neun in Bremerhaven, darunter
sind auch einige Schnell-Ladesaulen.

Sind Ladesaulen auch fiir das Gewerbe interessant?
Ganz bestimmt, weil sie neben der Moglichkeit,
eigene E-Fahrzeuge aufzuladen, auch einen zu-
satzlichen Service fiir Kunden mit E-Auto

bieten. Daflir haben wir ein spezielles Con-
tracting-Modell entwickelt, das den Ausbau
offentlich zuginglicher Ladesdulen unter-
stiitzen soll. Es wird bereits von Autohiu-
sern, aber auch vom Klinikum Reinkenheide
in Bremerhaven genutzt. Da ist noch viel Luft
nach oben, denn ob Backerei, Apotheke, me-
dizinisches Versorgungszentrum, Einzelhan-
delsgeschaft oder Lieferdienst — wer einen
eigenen Parkplatz hat, kann sich eine Lade-
saule aufs Gelande holen.

—o Aufladen mit swb

Ladesdulen-Contracting

Das Contracting beinhaltet eine Strom-
tankstelle mit 2x 22 kW Leistung, die swb
betreibt und mit Okostrom beliefert. Der
Contracting-Vertrag lauft Gber flinf Jahre.
swb Ubernimmt alle Installations- und
Anschlusskosten, die Inbetriebnahme und
wahrend der Vertragslaufzeit den Betrieb,
den Service, die Wartung und die erforder-
liche Online-Anbindung. Im ersten Jahr
sind zwei Stromtankkarten in der monat-
lichen Contracting-Rate inklusive.

Weitere Informationen:
Fred Jackisch » T 0421 359-3968




Energie fur lhren Fuhrpark

swb unterstiitzt Gewerbekunden beim Umstieg auf elektrisch betriebene Fahrzeuge
vom Elektrofahrrad bis zum E-Auto.

Viele Wege fithren durch die Stadt zum Kunden. Der Liefer- Grofes Plus: Das Fahren mit Okostrom vermeidet Emissio-
service nutzt Fahrrader, Roller oder Autos fiir die Verteilung nen und schont die Umwelt. Und nicht zuletzt vermeiden
seiner Waren, der Pflegedienst setzt auf wendige Kleinwagen, E-Autos Larm, in der Stadt ein wahrer Segen. swb unter-
die in jede Parkliicke passen. Sicher ist: Elektrisch betriebene stiitzt Gewerbekunden, die fiir ihren Betrieb ein oder meh-
Fahrzeuge sind ideal fur fast jedes Gewerbe. Die Batteriekapa- rere E-Fahrzeuge anschaffen wollen, mit attraktiven Férder-
zititen von E-Autos sind wie gemacht fiir kurze Strecken. programmen und innovativen Produkten.

swb-Leistungsangebot E-Mobilitat swb Stromtankkarte
fiir Gewebekunden swb Stromtankkarte Fiir 12,50 Euro/Monat' Zugang zu

allen Okostrom-Ladesaulen von swb
und EWE und den angeschlossenen
Roaming-Partnern.

swb Wallbox komfort

Betriebseigene Stromtankstelle inklusive aller Leis-
tungen von der Lieferung liber die Wandmontage
bis zur Nutzung der 6ffentlichen Ladeinfrastruktur.

i.ﬁ.l %o Zum fairen Paketpreis kommen nur noch die ver-
/ @Q

brauchten kWh dazu.

swb-Stromkunden kénnen die swb Wallbox komfort
flir 2.268 Euro* erwerben (zahlbar in 12 Monatsraten
zu je 189,00 Euro/Monat?) oder fiir 2.376 Euro*
(zahlbar in 24 Monatsraten zu je 99,00 Euro/Monat?).

Linkl. der jeweils aktuellen MwSt., derzeit 19 %

Forderprogramm Pedelecs & Co.

Gefordert wird der Neukauf von Elektrofahrradern,
-Rollern, -Scootern und dhnlichen Fahrzeugen mit
50 Euro fur jedes Elektrofahrzeug mit Akkukapazita-
ten bis 20 Ah (Amperestunden) und 100 Euro mit
Akkukapazitaten lber 20 Ah pro Fahrzeug.

Forderprogramm swb Wallbox komfort

Bis zu 250 Euro Zuschuss fiir Neukauf und Montage von
22-kW-Ladestationen (Wallboxen) fiir Elektrofahrzeuge in
Verbindung mit einem Okostrom-Vertrag von swb.

Weitere Informationen:
» www.swb.de/emobil
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ldeal im Wasserfall

swb Smart Living-Wassermelder warnt dreifach

Es muss nicht immer Starkregen sein, der in Betrieb und La-
ger zu Wasserschaden fihrt. Auch auslaufende Geschirrsptl-
und Waschmaschinen oder ein Wasserrohrbruch konnen
weitreichende Folgen fir Einrichtungsgegenstande, Waren,
Biiroelektronik oder Schriftstiicke haben.

Kleiner Helfer einfach montiert

Auf die genannten und andere ,Wasserfille“ reagiert der
swb Smart Living-Wassermelder sofort. Einfach an der Wand
fixieren, Uiber die swb Smart Living-App mit der swb Smart
Living-Basis verbinden und der kleine Wéchter ist scharfge-
schaltet. Schon beim geringsten Kontakt mit Wasser reagiert
der empfindliche Sensor. Sofort erklingt ein uniiberhérba-
rer Warnton, eine rote Lampe im Wassermelder leuchtet im
Sekundentakt auf und Sie erhalten eine Warnung auf das
Smartphone. Sie konnen ruckzuck reagieren und teure Scha-
den vermeiden.

—o swb Smart Living

Wassermelder

3.
Warnung
auf das
Smartphone

1.
akustisches
Signal

2.
visuelles
Signal

Mehr Komfort und Sicherheit fiirs Gewerbe

swb Smart Living unterstiitzt Sie dabei, Waren zeitgenau und
gekonnt mit Licht zu inszenieren, Ihre Geschaftsraume zu hei-
zen und vor unerlaubten Zugriffen zu schitzen. Mit der kos-
tenlosen swb Smart Living-App steuern Sie die Beleuchtung,
die Heizung und angeschlossene Gerate bequem mit dem
Smartphone im Geschaft und von unterwegs aus.

Individuell erweiterbare Basispakete

Nutzen Sie die praktischen Basispakete mit einer Grundaus-
stattung, die Sie mit weiteren auf Thre Bediirfnisse angepass-
ten Bausteinen erginzen koénnen, wie Zwischensteckern,
Fensterkontakten, Bewegungsmeldern, Alarmsirenen, Rauch-
und Wassermeldern und WLAN-Kameras.

» www.swb.de/smartliving
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> Registriert friihzeitig kleinste Wasser-
ansammlungen

> Alarmiert akustisch, optisch und via App

> Flexible Positionierung des Sensors

> Befestigungsmaterial wird mitgeliefert

> Voraussetzung fiir die Steuerung des
Wassermelders ist die Nutzung der :
swb Smart Living-Basis (4,95 €/mtl.%, :
Mindestvertragslaufzeit 24 Monate)

L Inkl. 19% MwsSt., zzgl. Versandkosten.

Wir freuen uns auf Sie!

IMMER FUR SIE DA

FUR HEUTE. \
FUR MORGEN.

swb-Servicecenter

Bremen
T 0421 359-1234

Bremerhaven
T0471477-1234

T 0800 889-4000

Mo.-Fr. von 8.00-18.00 Uhr

Fragen zur Telekommunikation

FUR MICH.

swb-Kundencenter

Bremen
> Reeder-Bischoff-Strake 61
> Am Wall/SdgestraRe

Bremerhaven
> Biirgermeister-Smidt-StraRe 49

swb

www.swb.de/geschaeftskunden/kontakt

swb @ swb-Service-App — Zahlerstand libermitteln? Umzug anmelden? Immer die
i | swb WhatsApp — schreiben Sie uns unter: 0151 195 359 01 | neusten Infos!
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